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I — ASPECTOS GERAIS

I — Histdrico da Unido Européia

A Unido Européia, nascida com a entrada em vigor
do Tratado de Maastricht, em 1° de novembro de 1993,
é resultado de décadas de evolugcdo no caminho da
integracdo européia. Os ideais de Jean Monnet e Robert
Schuman (Chanceler francés) visavam a constituicdo de
um modelo federativo que permitisse a integracdo das
economias exauridas e complementares dos Estados
Europeus do pés-guerra, a fim de assegurar-lhes pros-
peridade e desenvolvimento social crescentes. Em 1951,
criou-se a Comunidade Européia do Carvdo e do Ago
(CECA), composta pela Franca, Alemanha Federal, Italia
e Benelux. Em 1957, o Tratado de Roma criou a Comuni-
dade Econdmica Européia, reunindo os mesmos seis pa-
ises.

De 1957 a 1995, a “Europa dos Seis” transformou-
se em “Europa dos Quinze”, com a incorporac¢do da Gra-
Bretanha, Irlanda e Dinamarca (1973); Grécia (1981);
Portugal e Espanha (1986); Austria, Finlandia e Suécia
(1995). Outra evolucdo importante da Unido Européia foi
a entrada em vigor, em 1987, do Ato Unico Europeu, que
estabeleceu as bases para a criagdo, em 1992, do Mer-
cado Unico Europeu. Em 1° de janeiro de 1993, a Europa
comunitaria passou a permitir, entre seus associados, a
livre circulagcdo de mercadorias, servigcos, mao-de-obra e
capitais.

Em 1° de novembro de 1993, entrou em vigor o
Tratado de Maastricht. Os mais importantes objetivos do
Tratado sédo, em primeiro lugar, a unidao econémica € mo-
netaria dos Estados Membros da UE; a seguir, busca-se
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a definicdo e a execugdo de uma politica externa e de
seguranca comuns; a cooperagdo em assuntos juridicos;
e a criagdo de uma “cidadania européia”.

A terceira fase da Unido Monetaria Européia (UEM)
foi iniciada em 1° de janeiro de 1999, com a introducgéo
da moeda Unica, o Euro, em onze paises participantes
(Alemanha, Francga, Itélia, Bélgica, Luxemburgo, Holanda,
Portugal, Espanha, Irlanda, Austria e Finlandia), haven-
do assim a perda total do valor legal das moedas nacio-
nais e a conversdo de todos os ativos financeiros dos
paises participantes para o Euro. Reino Unido, Dinamar-
ca e Suécia optaram por nao participar, pelo menos inici-
almente, da “zona euro”. A Grécia, por sua vez, foi exclu-
ida da primeira leva de participantes por ndao atender
aos critérios fixados pelo Tratado de Maastricht para
adesdo ao Euro, mas sua adesdo foi aprovada em junho
de 2000.

O Tratado de Amsterdd, assinado em outubro de
1997 e em vigor desde maio de 1999, consolida os avan-
¢os obtidos em Maastricht e da especial atencédo a
tematica social (emprego, direitos fundamentais no am-
bito da UE, saude, imigracédo, etc.), além de consolidar a
politica ambiental comunitaria. Foram criadas ainda as
bases para o fortalecimento da Politica Externa e de Se-
guranca Comum, instaurada pelo Tratado de Maastricht,
e dado o primeiro passo para a implementacdo progres-
siva de uma politica de defesa comum. O Parlamento
Europeu tem seu papel reforcado pelo novo tratado, com
a extensdo do numero de dominios em que as decisdes
sdo tomadas conjuntamente com o Conselho de Minis-
tros (poder de co-decisdo) . A dimensdo econémica e a
estrutura institucional da Unido Européia, contudo, per-
manecem praticamente inalteradas.

Em 1998, abriu-se uma nova etapa na ampliacédo
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da UE, com a realizagdo do “screening” (avaliacdo por-
menorizada da situacdo de cada pais candidato a luz da
legislacdo comunitaria) em dez paises: EstOnia, Letbnia,
Lituania, Poldnia, Eslovaquia, Republica Tcheca, Hungria,
Eslovénia, Chipre e Malta. O relatério divulgado em outu-
bro de 2002, confirma a inteng¢do de concluir as negocia-
¢des com estes paises até o final do ano em curso, o que
permitiria efetivar a adesdo em janeiro de 2004, apoés
concluidos os procedimentos de ratificacdo interna. Com
Roménia e Bulgaria, as negocia¢gbes prosseguem, com
vistas a uma eventual adesdao em 2007, e, com relagdo a
Turquia, a ajuda financeira da UE sera mantida, com vis-
tas a favorecer o processo interno de reforma econémica
e permitir uma futura abertura de negociacdes para fins
de adesao.

11. CARACTERISTICAS DA UNIAO EUROPEIA

A Unido Européia abriga uma populagéo de 377 mi-
Ihdes de habitantes. O PIB comunitario elevou-se a US$
8,5 trilhbes em 2000, valor semelhante ao PIB norte-
americano e praticamente o dobro do PIB japonés.

O grupamento é o maior bloco comercial do mundo
(primeiro exportador mundial e segundo importador). Em
2001, as exportagdes atingiram US$ 875 bilhdes e as
importacbes US$ 914 bilhdes. Seus principais parceiros
foram os Estados Unidos (21% do comércio total), Suica
(6%), Japao (5,6%) e China (4,5%). O termo “Unido Eu-
ropéia” é utilizado desde o Tratado de Maastricht para
designar o conjunto das trés esferas de agcdo ou “pila-
res” em que se divide o processo de integracdo Euro-
péia:

Unido Européia

— o “primeiro pilar” corresponde a integracao eco-
ndmico-comercial, cuja expressdo concreta € o “mercado
unico”, ou seja, a livre circulagdo de bens, servicos, capi-
tais e trabalhadores entre os Estados Membros, em con-
dicbes semelhantes as que vigoram no interior de um
territério nacional, na forma de um territério alfandega-
rio Unico; no intercambio entre os Estados Membros, fo-
ram totalmente eliminadas as barreiras tarifarias e res-
tricbes quantitativas e, nas trocas com terceiros paises,
foram estabelecidas a Tarifa Externa Comum (TEC) e uma
legislagdo basica de comércio exterior uniforme,
complementada por normas especificas, que serdo tra-
tadas adiante; a esta dimensédo da integragdo, passou-
se a aplicar, em 1992, o termo “Comunidade Européia”
em substituicdo a “Comunidade Econdémica Européia”, uti-
lizado até entéo;

— 0 “segundo pilar” cobre a politica externa e de
seguranga comum;

— 0 “terceiro pilar” refere-se as politicas de imi-
gracao e de cooperacgao judiciaria e policial.

O primeiro pilar é administrado pelas instituicdes
comunitarias (Conselho, Comissdo, Parlamento Europeu
e Corte de Justica). O segundo e o terceiro pilares tém
um carater intergovernamental, de responsabilidade pri-
mordial dos Estados Membros da Unido Européia.

Por sua vez, o termo “Comunidades Européias”
abrange a Comunidade Européia (ou seja, o primeiro pi-
lar da Unido), a Comunidade Européia do Carvédo e do
Aco (CECA) e a Comunidade Européia de Energia Atdmi-
ca (EURATOM). Estabelecidas por tratados distintos, as
trés séo, desde 1965, administradas pelas mesmas ins-
tituicdes, mas preservam sua identidade juridica.

Desse modo, ao se fazer referéncia exclusivamen-
te ao aspecto econdémico-comercial da integracdo Euro-
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péia, o mais conveniente é utilizar o termo “Comunidade
Européia”, As designacdes “Comunidade Econdmica Eu-
ropéia” e “Mercado Comum Europeu” foram oficialmente
abolidas.

As principais instituicbes da Comunidade Européia
sdo:

— O Conselho de Ministros (na pratica, existem di-
versos “Conselhos”: o Conselho de Assuntos Gerais, por
exemplo, retne os Ministros de Rela¢gBes Exteriores dos
15 Estados Membros, o Conselho de Agricultura, o Con-
selho Econémico e Financeiro (de Ministros da Economia)
e assim por diante;

— A Comisséo Européia (composta de um corpo per-
manente de cerca de 20.000 funcionarios e por um colé-
gio de Comissarios, cujos vinte integrantes sdo indica-
dos pelos quinze Estados Membros da Unido Européia a
razdo de um por pais e dois no caso dos cinco maiores
paises — Frang¢a, Alemanha, Reino Unido, Itélia e Espanha;
os Comissarios ndo sao representantes dos Estados
Membros e, portanto, ndo respondem aos Governos na-
cionais; o atual Presidente da Comissao Européia é Ro-
mano Prodi, ex-Primeiro Ministro da lItalia, que devera
cumprir mandato de cinco anos (2000-2005),

— O Parlamento Europeu (composto por 626 de-
putados eleitos diretamente pela populagdo dos Esta-
dos Membros), e

— O Tribunal de Justica (integrado por quinze juizes,
um indicado por cada Estado Membro.

Cabe citar, ainda, como 6rgaos consultivos, o Co-
mité Econbmico e Social, que congrega entidades patro-
nais e sindicais, e o Comité das Regides, que reune re-
presentantes de todas as regides em que se divide cada
pais da Unido Européia. Ambos emitem pareceres, sem
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carater vinculante, sobre diversos temas da agenda do
processo de integracdao.

O processo legislativo na Comunidade Européia
inicia-se normalmente na Comissao. O Colégio de Co-
missarios aprova projetos de Regulamento, Diretiva ou
Decisédo, que encaminha ao Conselho de Ministros. O Con-
selho pode aprovar os projetos, rejeita-los ou devolvé-
los a Comissao para reelaboragdo. O Parlamento Euro-
peu participa do processo legislativo em distintos graus
de interferéncia (consulta simples, cooperac¢édo, co-deci-
sdo ou parecer favoravel), dependendo do tipo de ato
normativo a ser adotado. Com a entrada em vigor do
Tratado de Amsterda, ampliou-se significativamente o
campo de procedimento de co-decisdo, em que o Parla-
mento decide em pé de igualdade com o Conselho. O
procedimento de simples consulta foi mantido para o
dominio da Agricultura. Ja4 a cooperagdo (que permite ao
Conselho, por unanimidade, ignorar a posi¢cdo do Parla-
mento) é hoje aplicada para as decisfes relativas a Uniao
Econdbmica e Monetaria. O parecer favoravel, por fim, é
atualmente indispensavel para decidir sobre a adeséo
de novos Estados-Membros, acordos de associagdo com
terceiros paises, conclusdo de acordos internacionais, etc.

O Conselho de Ministros é assistido pelo Comité
de Representantes Permanentes (COREPER). Normal-
mente, um projeto vindo da Comisséo, antes de ser con-
siderado pelos Ministros, é examinado pelo COREPER
para uma avaliacdo detalhada de seus aspectos técni-
cos e mesmo politicos. O COREPER é composto, no nivel
mais alto, pelos préprios Representantes Permanentes
(Embaixadores) dos Paises-Membros junto a Unido Eu-
ropéia, em Bruxelas, mas conta também com grupos
tematicos formados por funcionarios das Representacfes
Permanentes — é o caso do “Comité 133", grupo que
examina todos os temas de politica comercial e acompa-
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nha a atuacdo da Comissdo nas negocia¢cbes comerciais
internacionais.

O Conselho da UE dispbe, ainda, de grupo de tra-
balho voltado para o exame de temas relativos a Améri-
ca Latina e as relagdes da regidao com a Unido. O grupo,
denominado AMLAT, é integrado por representantes das
MissBes Permanentes dos Estados Membros da UE em
Bruxelas, por membros do Conselho e da Comissdo Eu-
ropéia, sendo presidido por representantes da Presidén-
cia, em exercicio, da UE. Desde julho de 1999, o AMLAT
passou a incluir em sua agenda temas politicos e econo-
micos, 0s quais eram anteriormente tratados em dois
grupos distintos. As reunides do AMLAT realizam-se em
bases semanais ou quinzenais, dependendo da agenda
a ser discutida.

Informacgfes adicionais sobre as principais institui-
¢bes da Unido Européia encontram-se disponiveis nos
seguintes “sites” da Internet:

— Conselho: http://ue.eu.int/

— Comissao Européia: http://europa.eu.int/comm/
index.pt.htm

— Parlamento: http://www.europarl.eu.int

— Corte de Justica: http://europa.eu.int/cj

11l — ATARIFA EXTERNA COMUM

A Tarifa Externa Comum (TEC) estabelece a nomen-
clatura e o conjunto de direitos de importagdo a serem
aplicados por todos os Estados Membros da UE as im-
portagbes de produtos de terceiros paises. A TEC e to-
das as informagdes relevantes sobre questdes aduanei-
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ras estdo contidas na Tarifa Integrada das Comunida-
des Européias (TARIC) atualizada anualmente pela Unido
Européia.

Com 99 capitulos, a TEC comporta atualmente 9.500
itens numéricos, formados pelos 6 digitos do Sistema Har-
monizado e por mais 2 digitos (ou subposi¢cdes) defini-
dos pela Comunidade, de acordo com as Notas
Explicativas do Sistema Harmonizado, em funcdo de suas
necessidades estatisticas e tarifarias. Divide-se em duas
grandes categorias: a dos produtos agricolas, listados
nos capitulos 01 ao 24, e a dos produtos industriais,
listados nos capitulos 25 a 96. A TEC em vigor para o ano
2003 consta do Regulamento (CE) 1832/2002 da Comis-
sdo, publicado no Jornal Oficial das Comunidades Euro-
péias L 290, de 28 de outubro de 2002.

Na TEC, estéo indicados os direitos autbnomos, es-
tabelecidos unilateralmente pela UE, e os convencionais,
resultados de negociagdes no antigo GATT e na OMC,
que se aplicam aos Membros da OMC e aos paises com
0s quais a UE celebrou acordos que contenham a Clau-
sula de Nagdo Mais Favorecida. O Brasil, como membro
da OMC, se beneficia da pauta convencional, mas diver-
sos produtos de exportacdo brasileira beneficiam-se de
tarifas preferenciais estabelecidas pelo Sistema Geral de
Preferéncias comunitario (vide capitulo VII).

Posteriormente, entrou em vigor a Tarifa Externa
Integrada - TARIC, que seguindo a classificacdo da TEC
indica, nos seus 98 capitulos e 13.000 itens, ndo apenas
as tarifas autbnomas e convencionais, mas também to-
das as medidas aduaneiras aplicaveis a qualquer produ-
to importado pela Comunidade Econdmica Européia.

Os direitos aduaneiros previstos na TEC séo, na
maior parte dos casos, estabelecidos em base “ad
valorem”. Os direitos especificos, expressos em valores
predeterminados por unidades de volume, aplicam-se
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sobre alguns produtos agricolas, bebidas alcodlicas, car-
vao, etc. Em alguns casos, além do direito de importacédo
“ad valorem” e dos direitos especificos, ha também direi-
tos adicionais, aplicaveis, por exemplo, a produtos cujo
preco de entrada no mercado comunitario sejam inferio-
res aos precos fixados pela Unido Européia, como vem
ocorrendo no caso de exportagdes brasileiras de carne
de aves, Além disso, a TEC prevé direitos adicionais para
produtos que contenham acgucar ou farinha, e direitos
sazonais para proteger produtos europeus, tais como
frutas, vegetais e flores durante a estacdo de sua pro-
ducdo na Unido Européia.

IV — A Politica Agricola Comum

A Politica Agricola Comum (PAC), instituida em 1962,
representa a mais importante politica da UE, absorven-
do cerca de 45% do orgamento comunitario (mais de 44
bilh6es de euros em 2002). Contempla em seu ambito as
chamadas “Organizagdes Comuns de Mercado” - OCM,
que correspondem a politicas setoriais especificas que
abrangem todos os setores da agricultura européia, a
excecdo de batatas e alcool. S&o objeto de OCM produ-
tos como cereais, carne suina, ovos, carne de frango,
frutas e legumes, vinho, produtos lacteos, etc.

No &mbito das OCM séao fixados mecanismos de sus-
tentacdo de pregos, de estimulo a exportagdo e de pro-
tecdo contra importagOes de terceiros paises. O primeiro
mecanismo tem dupla natureza: a) compra da producgéo
comunitaria por 6rgdo de intervencao, quando os precos
internos declinam em relacdo a determinado limite fixado
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institucionalmente (geralmente superior aos precos in-
ternacionais); b) subsidios as exportacdes para compen-
sar o exportador pela diferenca entre os altos precgos
comunitarios e aqueles vigentes no mercado internacio-
nal (mecanismo denominado na UE “restituicfes as ex-
portacdes™). Como os precgos institucionais costumam ser
superiores aos praticados internacionalmente, o meca-
nismo de sustentacdo de prec¢os, para assegurar
competitividade a produgdo comunitaria no interior do
mercado da UE, foi associado a mecanismo de protecao
contra importacfes de terceiros paises, mediante a im-
posicdo de direitos a importacdo e de quotas.

A partir da reforma da PAC de 1992, iniciou-se pro-
gressiva substituicdo da sustentacdo dos precos dos pro-
dutos por aumento dos pagamentos diretos aos produ-
tores e reducado dos subsidios a exportacdo, abordagem
que foi reforcada na ultima reforma, em 1999. A mudan-
¢a de enfoque responde a pressdes internacionais (uma
vez que as ajudas diretas, dissociadas da producédo, sao
menos distorcivas), bem como a preocupagdo com os
rendimentos declinantes dos produtores e ao desejo de
evitar excedentes de oferta que implicam altos custos.

A ultima reforma da PAC, aprovada em 1999, teve
carater limitado, devido a sua reduzida abrangéncia
setorial, por ndo contemplar diretamente abertura signi-
ficativa do mercado comunitario e perpetuar os mecanis-
mos de subsidios internos e as exportacdes, geradores
de graves distor¢des competitivas no mercado internaci-
onal. Apenas para alguns setores, como o0s de cereais e
de carnes, os “pregos de intervencao” foram reduzidos.
Estimou-se que a producdo de cereais, em razdo da re-
forma, cresceria acima da demanda interna, gerando
aumento substancial de excedente exportavel liquido.
Para carne bovina, as previsfes diziam que a reforma da
PAC propiciaria producgao inferior e consumo superior (de-
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corrente de pregos menores), com as exportagfes que
permaneceriam abaixo dos limites estabelecidos pela Ro-
dada Uruguai.

Nessa ultima reforma, o tema “desenvolvimento
rural” —idéia de que é preciso apoiar as comunidades
rurais por outros meios que nao apenas a ajuda a agri-
cultura — foi algcado a condigdo de segundo pilar da PAC,
tendo sido priorizados, igualmente, os temas relativos a
protecdo ambiental, ao bem-estar animal, bem como a
qualidade e a seguranca alimentar.

Estudos recentes indicam existir a perspectiva de
que os efeitos distorcivos da PAC se agravem em decor-
réncia do processo de ampliacdo da UE para o Leste.
Exportagdes brasileiras poderdo ser deslocadas do mer-
cado da UE em funcdo do ingresso de produtos proveni-
entes da Europa do Leste, tornados mais competitivos
apo6s a adesdo ao mercado Unico. Havera também maior
competicdo no mercado da Europa do Leste com a pro-
ducao originaria dos Quinze, que passara a gozar de li-
vre acesso naquela regiao.

Na recente reunido do Conselho Europeu, realiza-
da em Bruxelas em outubro de 2002, foram fixados os
limites orgamentérios para os gastos com Agricultura, em
decorréncia da adesdo dos dez novos membros da UE
em 2004 (Polbnia, Republica Tcheca, Eslovénia, Malta,
Chipre, Hungria, Eslovaquia, Estbnia, Letbnia e Lituania).
Chegou-se a um acordo em torno da fixagdo do montan-
te estabelecido para 2006 como teto maximo para as
despesas com Agricultura (com apenas 1% de aumento
anual, a titulo de reposicdo da taxa de inflagdo) para o
periodo 2007-2013. Com isso, considerando-se uma ex-
pectativa de inflacdo de 2,5% ao ano e o acréscimo pro-
gressivo dos gastos com a Agricultura dos dez novos
membros, tera havido, ao final do préoximo periodo orca-
mentario, uma reducdo em termos reais dos gastos eu-
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ropeus com o setor agricola.

Como ocorreu no passado, as decisdes relativas a
PAC e ao orgamento comunitario de certa forma determi-
nam a posicdo da UE em matéria de Agricultura na esfe-
ra da OMC. Nesse sentido, muito embora a decisdao do
Conselho Europeu ja reflita o desejo de paises como o
Reino Unido, a Suécia e os Paises Baixos, no sentido de
reduzir gradualmente as despesas com Agricultura, o
“congelamento” desses gastos tem sido interpretado
como uma sinalizacdo de que a UE ndo estaré prepara-
da a fazer reais concessdes em matéria de reducdo dos
subsidios no contexto da Rodada de Doha.

A UE desejaria, por outro lado, ver consolidados
na OMC 0s novos conceitos que passaram a integrar a
PAC, como “multifuncionalidade” (idéia de que a contri-
buicdo da agricultura para a preservacdo do meio ambi-
ente, para a paisagem do campo e o estilo de vida rural,
entre outros servigos, devem ser remunerados); “bem-
estar animal” e “principio de precaucdo” (imposi¢cado de
restricbes a comercializagdo de produtos mesmo quan-
do nao haja certeza apoiada cientificamente quanto a
seus riscos para a saude humana e/ou ao meio ambien-
te). Ha preocupagdo com o uso de tais conceitos para
justificar praticas potencialmente inibidoras e distorcivas
de comércio.

Informacdes adicionais sobre a PAC estédo disponi-
veis no seguinte endereco da Comissdo Européia na
Internet:

Http://www.Europa.eu.int/comm/dgs/agriculture/
index_pt.htm.
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V — Acordos Preferenciais com
TERCEIROS PAISES

A Uniao Européia concede isencfes ou reducdes
tarifarias para produtos originarios quer de paises com
os quais celebrou acordos preferenciais, quer de paises
em desenvolvimento, no ambito do Sistema Geral de Pre-
feréncias. Dentre os acordos preferenciais, sobressai a
Convencdo de Lomé 1V, que esteve em vigor desde 1990,
pela qual, entre outras vantagens, a Comunidade con-
cede isencdo tarifaria a produtos agricolas e industriais
exportados por setenta paises da Africa, do Caribe e do
Pacifico, denominados paises ACP. A Convencdo de Lomé
foi substituida pelo acordo de parceria ACP-UE, chamado
Acordo de Cotonou, assinado em 23/06/2000, pelo qual
se prevé a extingcdo gradual do regime de preferéncias
comerciais unilaterais concedidas pela UE aos ACP, com a
implantacdo de acordos regionais ou individuais de livre
comércio e a insercado destes no sistema multilateral de
comeércio.

Tratamento preferencial beneficia, desde 1 de ju-
lho de 1977, a maior parte dos produtos industriais dos
paises membros da Associacao Européia de Livre Comér-
cio — AELC (Suica, Noruega, Islandia e Liechtenstein).
Suécia, Austria e Finlandia, membros originais da AELC,
aderiram a UE em 1994. Excetuada a Suicga, 0s paises da
AELC formam, com a UE, desde 1992, o Espa¢co Econémi-
co Europeu, que prevé o livre movimento de bens (exceto
agricolas), servigos e pessoas.

A Uniao Européia mantém, ainda, uma série de acor-
dos preferenciais com paises mediterraneos, no ambito
da Associagdo Euro-Mediterranea. Desde 1995, foram con-
cluidos acordos de liberalizagdo comercial com Israel, Mar-
rocos e Tunisia. Em 1999, foram concluidas negociacdes
de acordo similar com o Egito e, em 2002, com o Libano.
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A partir de 1990, a Comunidade Européia firmou
“Acordos de Associagdo” com praticamente todos os pa-
ises do ex-bloco socialista da Europa Oriental. Esses ins-
trumentos estabelecem a isencdo de tarifas incidentes
sobre o comércio reciproco de produtos industriais e con-
cedem condi¢Bes preferenciais de acesso para muitos
produtos agricolas originarios dos paises da Europa do
Leste no mercado comunitario, como primeiro passo ao
processo de negociacdo das condi¢cdes de adesao.

No ano 2000, entraram em vigor acordos de
liberalizacdo comercial com a Africa do Sul e com o Méxi-
co. Com a Africa do Sul, foi o primeiro acordo dessa natu-
reza, assinado com um pais em desenvolvimento, e que
continha um capitulo sobre agricultura. O acordo com o
México cobre bens e servicos e entrou parcialmente em
vigor em julho de 2000.

VI — Brasil-UE e Mercosul-UE

A Unido Européia é o principal parceiro comercial
do Brasil. Nossas exportagfes para o grupamento soma-
ram, em 2001, US$ 16,2 bilhdes (44% em produtos agri-
colas e 56% em produtos industriais). O Brasil importou,
em 2001, US$ 16,3 bilhdes, dos quais 96% sao produtos
industrializados.

O Brasil e a Unido Européia assinaram, em 1992,
um “Acordo de Terceira Geracdo”, que entrou em vigor
em 1995, com disposi¢cdes mais completas do que as pre-
vistas no antigo Acordo-Quadro de Cooperacao, de 1980.
O novo Acordo visava a ampliar a cooperagdo nos cam-
pos comercial, econémico, cientifico e tecnoldgico. Esse
acordo, embora nao estabelecesse preferéncias comer-
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ciais, previa a possibilidade de consultas sobre questdes
de natureza comercial de interesse das partes.

As consultas tém lugar no quadro das reunifes da
Comisséo Mista Brasil-UE, realizadas normalmente a cada
dois anos.

A Unido Européia é igualmente o principal parceiro
do Mercosul. O comércio de produtos entre os dois blo-
cos econdmicos aumentou consideravelmente nos ulti-
mos anos, passando de US$ 24 bilhdes, em 1990, para
US$ 44 bilhdes, em 2001. As exportacdes do Mercosul
para a UE somaram US$ 21,8 bilh6es em 2001 e as im-
portagbes US$ 21,7 bilhdes.

Em dezembro de 1995, o Mercosul e a Unido Euro-
péia firmaram um Acordo-Quadro de Cooperagdo Inter-
Regional que, muito embora nédo estabelecesse prefe-
réncias comerciais, antevia futuras negociacbes para a
criacdo de uma Associacdo Inter-Regional que teria, en-
tre outras, uma natureza também comercial. Em 1999,
iniciaram-se as negociacdes entre o Mercosul e a Uniéo
Européia para o Acordo de Associacdo Inter-Regional, o
qual devera resultar em liberalizagdo comercial reciproca
e diversificagdo do comércio entre as duas regioes.

Foi criado um foro especifico para as negociagdes
do futuro Acordo, chamado Comité Negociador Birregional
(CNB), que se tem reunido regularmente desde abril de
2000, para tratamento de matérias relativas a tarifas e
medidas nao-tarifarias. No plano nacional, foi
estabelecida, no Brasil, por decreto presidencial de 26
de julho de 2000, uma Secdo Nacional de Coordenacgao
dos assuntos relacionados as negociacdes Mercosul-UE,
da qual participam membros dos diversos ministérios im-
plicados no processo, assim como representantes dos
setores econdmicos e sociais nacionais interessados.

Ressalte-se, igualmente, a existéncia do Foro Em-
presarial Mercosul-Unido Européia (FEME), que tem por
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objetivo adensar as relacbes comerciais e empresariais
entre as duas regifes, por intermédio de um dialogo re-
gular entre as comunidades empresariais e os lideres
politicos de ambos os agrupamentos. Informacdes adici-
onais sobre o FEME, assim como os resultados das con-
feréncias regulares do Foro podem ser encontrados na
seguinte pagina na Internet:
http://www.mebf.bdi-online.de.

VIl —Sistema Geral de Preferéncias
DA COMUNIDADE EUROPEIA

O primeiro SGP comunitéario foi instituido em 1971
e tem sofrido atualiza¢des regulares desde entdo. A mais
recente versdo consta do Regulamento (CE) 2501/2001,
datado de 10 de dezembro de 2001, “relativo a aplica-
¢ado de um sistema plurianual de preferéncias pautais
generalizadas, durante o periodo compreendido entre 1
de janeiro de 2002 a 31 de dezembro de 2003”, o qual
cobre tanto produtos agricolas quanto industriais.

Com respeito aos niveis ou a preferéncia tarifaria,
a regulamentacdo comunitaria distingue para o Sistema
Geral de Preferéncias quatro grandes categorias de pro-
dutos:

a)os produtos “agricolas” (agropecuarios), natu-
rais ou processados, abrangidos pelas posi¢cdes ou
subposicbes tarifarias dos capitulos 1 a 24 da TEC;

b)os produtos “industriais” (matérias-primas,
semimanufaturados e manufaturados), incluidos nas po-
sicdes ou subposi¢des dos capitulos 25 a 49 e 64 a 98,
com excecao dos produtos siderurgicos incluidos nas po-
sicbes e nas subposi¢cSes dos capitulos 72 e 73 da TEC;
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c)os produtos téxteis, incluidos nas posi¢gdes ou
subposi¢cdes dos capitulos 50 a 63 da TEC;

d)os produtos siderurgicos (certas categorias), in-
cluidos nas posi¢des ou subposi¢des dos capitulos 72 e
73 da TEC.

O sistema consiste na eliminagédo ou redugéo subs-
tancial dos direitos de importacdo que onerem produtos
primarios e industrializados originarios de paises em de-
senvolvimento, inclusive o Brasil. As concessfes de mar-
gens tarifarias preferenciais no SGP sdo unilaterais e néo-
reciprocas.

Aos produtos agricolas e industriais contemplados
pelo SGP sdo concedidos, de acordo com a “sensibilida-
de” de cada um na Otica do mercado comunitéario, redu-
¢coes sobre as aliquotas convencionais da TEC ou isen-
cOes totais de direitos. Assim, aos produtos classificados
como “muito sensiveis”, “sensiveis” e “semi-sensiveis”
aplicam-se reducbes de 15%, 30% e 65%, respectiva-
mente, sobre as tarifas da TEC. Para os produtos consi-
derados “nao-sensiveis”, os direitos sdo suspensos na
totalidade.

Contudo, a uma vasta gama de produtos brasilei-
ros, agricolas e industriais, aplica-se o mecanismo da “gra-
duacao”. Instituido em 1996, o mecanismo baseia-se no
argumento de que, em alguns paises, determinados se-
tores produtivos seriam suficientemente competitivos
para atuarem no mercado comunitario sem necessidade
de recurso aos beneficios outorgados pelo SGP e, por
isso, ndo podem beneficiar-se da isencdo ou reducgado de
direitos. Dentre os produtos brasileiros que sofreram pro-
cesso de “graduacao” a partir de 1999 encontram-se, no
ramo industrial, couros e peles, papel, calcados, produ-
tos siderurgicos e metallrgicos e material de transporte
e, no setor agricola e agroindustrial, carnes e suas pre-
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paracdes, café, café soluvel, gomas, resinas e outras es-
séncias vegetais, produtos alimenticios industrializados,
tabaco, entre outros.

Portanto, para se beneficiar do sistema, o expor-
tador brasileiro devera verificar se o Brasil foi “gradua-
do” para a categoria de seu produto. Caso o Brasil nédo
tenha sido “graduado” para a categoria de produto em
questado, é necessario verificar como o produto é classifi-
cado no SGP (sensivel, semi-sensivel ou nao-sensivel),
de forma a conhecer as margens de preferéncia concedi-
das. O principal documento exigido para obtencdo do be-
neficio do Sistema é o certificado de origem do tipo “Form
A’

O SGP comunitario contempla, ainda, isencéao
tarifaria a paises de menor desenvolvimento relativo e a
paises latino-americanos especificos, incluidos no cha-
mado “regime drogas”. O Brasil ndo se inclui entre os
paises que se podem beneficiar dessas preferéncias. Do
mesmo modo, o0 novo SGP instituiu um “regime especial
de incentivos”, que atribui reducdes tarifarias adicionais
em funcdo de padrdes trabalhistas e ambientais
adotados. Até o momento, apenas a Republica da
Moldavia aceitou submeter-se as regras desse mecanis-
mo de incentivo.

O SGP comunitario prevé a suspensao dos benefi-
cios do regime em carater temporario, total ou parcial,
como decorréncia de variados fatores, tais como fraude,
praticas desleais de comércio, falta de cooperacdo admi-
nistrativa entre as autoridades aduaneiras, desrespeito
as obrigagdes da Organizagdo Mundial do Comércio, in-
suficiéncia de controle ao trafico de entorpecentes, pra-
tica de qualquer forma de escraviddao e exportacdo de
produtos fabricados em prisées. Do mesmo modo, o SGP
prevé o restabelecimento dos direitos da TEC sobre um
produto cuja importacdo cause ou ameace causar, no
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entendimento da Comunidade, prejuizos graves aos pro-
dutores comunitarios de produtos similares ou diretamen-
te concorrentes.

VIIll — Regras de Origem

Sao considerados originarios de um certo pais os
produtos que tenham sido “inteiramente obtidos” no pais
de origem, ou, no caso contrario, fabricados a partir de
matérias-primas, partes ou componentes importados que
tenham sofrido “transformacédo suficiente” no pais
beneficiario. Essa “transformacgéo suficiente” é determi-
nada pelo critério da mudanca da classificacdo tarifaria
inicial, por critérios especificos estabelecidos para deter-
minados produtos, ou pelo critério segundo o qual sdo
originarios os produtos objeto de transformacgdes além
daquelas definidas pela Comunidade como operacdes
minimas. A UE aceita incluir o mecanismo de “cumulo re-
gional de origem” em seus acordos com regifes ou gru-
pos de paises.

As preferéncias do SGP comunitario s6 se aplicam
aos produtos considerados originarios de paises benefi-
ciados, inclusive do Mercosul. Normalmente, no ambito
do SGP, as mercadorias devem ser transportadas direta-
mente entre o pais de origem e o territério da Unido Eu-
ropéia. A Comunidade estabelece exigéncias para casos
de transito. A concessao de preferéncias do SGP comuni-
tario estd condicionada a apresentacdo de prova de ori-
gem. Para produtos ndo abrangidos por tratamento pre-
ferencial, a legislacdo aduaneira ou outras legislacdes
comunitarias especificas podem prever que a origem das
mercadorias deve ser justificada mediante a apresenta-
¢do de documentos e eventuais explicacdes complemen-
tares.
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A concessao das preferéncias do SGP esta condici-
onada a apresentacdo de prova de origem, o certificado
“Form A”, de modelo padronizado, devidamente preen-
chido. No Brasil, o visto oficial nos certificados de origem
“Form A” do SGP esta a cargo da SECEX do Ministério do
Desenvolvimento, Inddstria e Comércio Exterior.

Para produtos n&o abrangidos por tratamento pre-
ferencial, a legislagdo aduaneira ou outras legislacdes
comunitarias especificas podem prever que a origem das
mercadorias deve ser justificada mediante a apresenta-
¢do de documentos e informagBes complementares.

IX — REGULAMENTACAO DE IMPORTACAO

A politica comercial comunitaria atual age em trés
vertentes: i) a politica de defesa comercial (Regulamen-
tos Antidumping, de Subsidios e Medidas Compensatori-
as e de Salvaguardas), fundamentalmente voltada a de-
fesa do mercado interno europeu contra praticas comer-
ciais “desleais” de terceiros paises; ii) a Nova Estratégia
de Acesso a Mercados de Terceiros Paises, que busca
coordenar agdes em diversos niveis e instancias para for-
talecer a capacidade da UE de remover barreiras em
mercados externos para produtos europeus e iii) 0os es-
forcos da UE em prol do aprofundamento das regras
multilaterais de comércio no ambito da OMC, derivados
da percepcédo de que a UE, na qualidade de principal ex-
portadora mundial, seria a principal beneficiada pelo aper-
feicoamento do sistema multilateral de comércio.

a) Instrumentos de Defesa Comercial
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A primeira vertente baseia-se nos seguintes regu-
lamentos:

— Regulamento Antidumping (Reg. n° 384/
96, de 06/03/96, emendado pelos regulamentos
2331/96, de 2/12/96 e 905/98, de 27/5/98)

Incorpora as novas regras acordadas ao final da
Rodada Uruguai do GATT e estabelece prazos estritos
para a realizacao e finalizacdo de investigacbes de modo
a assegurar que as reclamacdes apresentadas pelos
peticionarios europeus sejam processadas rapida e efi-
cientemente. Por esse regulamento, para que a Comis-
sdo possa aplicar um direito antidumping, é preciso que
demonstre que o preco de exportacdo pelo qual o pro-
duto é vendido no mercado comunitario seja inferior ao
preco pelo qual é vendido no mercado interno no pais do
exportador e que as importa¢gdes desses produtos cau-
saram prejuizo material a industria comunitaria. Ademais,
prevé a aplicagdo do principio do “interesse da comuni-
dade”, pelo qual os custos para a Comunidade, como um
todo, da aplicacdo de direitos antidumping ndo devem
ser desproporcionais aos beneficios para os produtores
afetados. O regulamento antidumping é complementado
pela Decisdo CECA/2277/96, de 02/12/96, que cobre, de
forma especifica, carvdo e produtos siderurgicos.

Um terco dos casos de dumping iniciados pela Co-
missédo terminam sem a aplicacdo de medidas e a Comis-
sdo permite que boa parte das dendncias claramente sem
fundamento sejam retiradas voluntariamente, o que fa-
cilita sua reapresentacdo e tem efeitos inibidores sobre
as importacdes.

A Unido Européia ocupa o segundo lugar dos prin-
cipais utilizadores de medidas antidumping, ficando atras
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apenas dos EUA. Os setores mais afetados por tais inici-
ativas sdo os setores de ferro, aco, eletronicos e quimi-
cos.

O setor siderdrgico brasileiro tem sido o maior alvo
de medidas antidumping aplicadas pela UE (ferro-silicio,
conexdes de ferro maleavel, ferro-silicio-manganés), fe-
némeno provavelmente vinculado a perda de
competitividade européia neste setor. Ainda que outros
produtos tenham sido alvo de processos antidumping,
tais como “hardboards” de eucalipto ou glutamato
monossdédico, o nimero de medidas dessa natureza con-
tra o Brasil é relativamente baixo.

— Regulamento de Subsidios e Medidas Com-
pensatodrias (Reg. n° 3.284/94, de 30/06/94, emen-
dado pelo Reg . 2026/97, de 21/10/97).

Permite a Comissédo impor direitos compensatorios
a importacdes, julgadas subsidiadas, originarias de ter-
ceiros paises. Tal como o regulamento antidumping, este
também incorpora as regras do Acordo sobre Subsidios
e Medidas Compensatérias negociado durante a Rodada
Uruguai do GATT.

Nao ha medidas compensatorias aplicadas contra
produtos brasileiros no momento.

— Regulamento de Salvaguardas (Reg. n°
3285/94, de 01/01/95)

Visa a proteger setores produtivos comunitarios de
um aumento brusco e desmensurado de importacgdes,
por meio da imposicdo de sobretaxas ou de restrigdes
quantitativas temporarias. A exemplo dos regulamentos
anteriores, este também incorpora as regras negocia-
das durante a Rodada Uruguai e que estdo contidas no
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Acordo sobre Salvaguardas da OMC. Ao contrario dos
demais instrumentos de defesa comercial, apenas os
Estados Membros, e ndo associagcbes empresariais ou
firmas individuais, podem formular pedido a Comissao de
imposicdo de salvaguardas.

— Regulamento de Construcao Naval (Reg
(CE) 385/96, de 07/03/96)

Por este regulamento, que visa a proteger a in-
dustria de construcdo naval européia da concorréncia
desleal de estaleiros estrangeiros que pratiquem precos
abaixo do custo, a Comissdo, apo6s investigacdo, podera
impor aos estaleiros estrangeiros responsaveis pela pra-
tica de “injurious pricing” sobretaxas que, se nao pagas,
habilitariam a Comissao a denegar aos navios construidos
nessas condi¢cdes a permissdo para carregar ou descar-
regar em portos europeus. Na pratica, a aplicacdo de tal
regulamento esta suspensa, a espera de ratificagdo, pelos
Estados Unidos, do Acordo da OCDE sobre Construcdo
Naval, que proibe a concessdo de subsidios a esse tipo
de atividade.

b) Novos Procedimentos de Politica Comercial

A Uniao Européia vem implementando, desde feve-
reiro de 1996, uma nova estratégia de acesso a merca-
dos de terceiros paises, que repousa sobre o chamado
“Regulamento sobre Barreiras ao Comércio” (Reg. (CE)
3286/94), mecanismo que institui procedimento especial
para investigar obstaculos ao comércio existentes em
terceiros paises, que violem claramente regras internaci-
onais de comércio, em especial as estabelecidas pela Or-
ganizacdo Mundial do Comércio. Por esse regulamento,
exportadores europeus sdo encorajados a apresentar
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uma queixa formal a Comissédo cada vez que se depa-
rem com restricBes desse tipo. A Comissdo, por sua vez,
cabe realizar uma investigagcao, dividida em vérias eta-
pas, com prazos prefixados, que compreende inclusive
a visita de missao ao pais alvo da queixa. Finda a inves-
tigacdo, a Comissao pode concluir pelo arquivamento
da gqueixa, caso ndo haja mérito, pela busca de solugéo
amigavel ou o envio do contencioso ao mecanismo de
solucdo de controvérsias da OMC.

O regulamento de barreiras ao comeércio é
complemen-tado ainda por um banco de dados eletr6-
nico interativo, estabelecido pela Comissdo Européia na
Internet: http:77mkaccdb.eu.int. O objetivo do banco
de dados seria o de concentrar em um so6 local todas as
informacgdes disponiveis acerca de barreiras comerciais
setoriais ou genéricas, identificadas em terceiros mer-
cados, bem como manter os exportadores informados
das medidas corretivas que a Comissdo esta tomando
para cada caso especifico.

A Missao do Brasil junto as Comunidades Euro-
péias, por sua vez, produz periodicamente estudo
intitulado “A Politica Comercial da Unidao Européia e as
Barreiras as Exportacdes Brasileiras”, que elenca os prin-
cipais obstaculos encontrados por exportadores brasi-
leiros no mercado comunitario. O documento encontra-
se disponivel na Divisdo de Acesso a Mercados do Minis-
tério das Relac¢des Exteriores, no Departamento de Ne-
gociacdes Comerciais da SECEX do Ministério do Desen-
volvimento, Industria e Comércio Exterior, e na Confe-
deracdo Nacional das Industrias.

Informagdes adicionais sobre a politica comercial
da Unido Européia, inclusive os textos dos regulamen-
tos relevantes, podem ainda ser encontrados na “home
page” da Direcdo-Geral de Comércio da Comissdo Euro-
péia:

http://europa.eu.int/comm/trade.

13

B Sumario



c) Quotas tarifarias

Alguns produtos que ingressam no mercado comu-
nitario sdo submetidos ao regime de contingentes (quo-
tas), globais ou especificas por pais, e estdo sujeitos ao
cumprimento de requisitos rigorosos para ingresso, dado
que dizem respeito a produtos sensiveis para a UE (car-
nes, cereais, frutas, etc.).

O setor téxtil tem sido sistematicamente protegido
no mercado comunitario e, desde 1987, esta em vigor
um acordo, no ambito do Acordo Multifibras, que estabe-
lece restricdes quantitativas para importacdo da maior
parte da pauta de produtos téxteis, independentemen-
te da margens preferencias e contingentes tarifarios pre-
vistos no SGP.

Com o término da Rodada Uruguai, foi concluido o
Acordo sobre Téxteis e vestuarios, que previa o
desmantelamento das restricbes quantitativas ao setor
téxtil ao amparo do Acordo Multifibras até o ano de 2005.
A Unido Européia, porém, iniciou em 2001 processo de
negociacdo com diversos paises interessados, dentre eles
o Brasil, para a eliminagéo de todas as quotas ja em 2002.
O acordo com o Brasil foi assinado em 6 de novembro de
2002 e ja esta em vigor, tendo sido eliminadas todas a
quotas sobre as importacdes de produtos téxteis prove-
nientes do Brasil a partir de 08 de novembro de 2002.

No tocante ao setor siderdrgico, foram extintos os
antigos arranjos relativos a autolimitacdo de exportagdes
brasileiras de aco e de ferro gusa, passando a vigorar o
livre comércio para esses produtos.

d) Regimes Especiais de Importacao

A UE aplica uma preferéncia comunitaria com a qual

Como Exportar

Unido Européia

assegura prioridade para o consumo de produtos comu-
nitarios e protecdo ao mercado contra importagdes ditas
“exageradas em quantidade e a precos vis”. Para que
tal principio seja respeitado, os produtos agricolas pro-
venientes de terceiros paises sdo submetidos a direitos
aduaneiros e/ou a direitos adicionais sobre a importa-
¢do, de modo a torna-los mais caros do que os localmen-
te produzidos.

X — Medidas Sanitarias e
FITOSSANITARIAS

As medidas sanitarias e fitossanitarias tém consti-
tuido importante obstaculo ao acesso de produtos agri-
colas ao mercado comunitario. Com as crises da “vaca
louca”, em 1996, e da dioxina, em 1999, aumentaram as
susceptibilidades da UE nesse campo, com o refor¢co das
medidas de controle, tanto interno, quanto em relacéo a
terceiros supridores. A “seguranca alimentar” foi, ade-
mais, transformada em uma das prioridades da Comis-
sdo Prodi, tendo sido fixado extenso programa para pre-
enchimento das lacunas legislativas nessa area.

H& preocupacdo com o fato de que varias dessas
medidas vém sendo adotadas a revelia dos foros e re-
gras internacionais pertinentes e sem o apoio de provas
solidas ou comprovacgao cientifica da necessidade de sua
aplicacdo. Prevé-se, ainda, o aumento no rigor dos me-
canismos de controle comunitarios sobre o ingresso de
produtos agropecuarios na UE, a partir do funcionamen-
to da autoridade alimentar européia, a Agéncia Européia
de Seguranca Alimentar (AESA), 6rgédo criado com o in-
tuito principal de elaborar pareceres cientificos em maté-
ria de seguranca alimentar, os quais serviriam de base
para as politicas comunitarias no setor. A AESA comegou
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a operar efetivamente em setembro de 2002, quando
seus diretores se reuniram pela primeira vez.

Podem-se citar alguns exemplos de medidas rela-
cionadas com as recentes crises sanitarias:

— Sistema de etiquetagem obrigatdria para car-
ne bovina, com dados para rastreabilidade dos animais;

- Eliminacdo dos materiais especificos de risco
na propagacdo da BSE (mal da vaca louca);

— Exigéncia de planos de controle de residuos
biolégicos (hormdénios, medicamentos veterinarios,
contaminantes, etc) em produtos de origem animal ex-
portados para a UE;

- Estabelecimento de limites maximos de tole-
rancia de dioxina em alimentos para animais e proibicéo
de certas substancias para fabricacdo desses alimentos.

Produtos brasileiros, tais como a castanha do Para,
frutas tropicais e citricas e 0 mamao papaia sdo ademais
sujeitos a limites excessivamente baixos de tolerancia
no que se refere a determinadas substancias (aflatoxina
e residuos de pesticida), o que tem representado, mui-
tas vezes, restricbes indevidas as importagcfes, na medi-
da em que tais limites sdo impostos sem embasamento
cientifico e sem prévia negociacdo nos foros internacio-
nais pertinentes.

Deve-se observar, ademais, que a Diretiva Comu-
nitaria de 1992 exige que a maior parte dos produtos de
origem animal importados pela UE de terceiros paises
sejam provenientes de estabelecimentos habilitados pela
Comisséo Européia. O processo de habilitacdo requer que
a autoridade competente do terceiro pais (no caso do
Brasil, o Ministério da Agricultura, Pecuaria e Abasteci-
mento — MAPA) estabeleca, para cada categoria de pro-
duto, uma lista de estabelecimentos e forneca garantias
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de que esses estabelecimentos estdo de acordo com os
padrdes comunitarios de saude publica e animal. Tal lista
é submetida a Comissao para aprovagdo, assim como
toda e qualquer emenda posterior.

Tal diretiva comunitaria é a origem de sérios entra-
ves as exportacdes brasileiras, na medida em que o pro-
cesso de habilitagdo é geralmente lento, o que impede
durante longos periodos o inicio das exporta¢des de no-
vos estabelecimentos brasileiros para o mercado da UE.

Informacgdes adicionais sobre medidas sanitéarias
e fitossanitarias, inclusive a legislacdo relevante, em vi-
gor na UE podem ser encontradas no site: http://
europa.eu.int/comm/dgs/health_consumer/
index_en.htm.

X1 — Propriedade Intelectual e
MARCAS COMERCIAIS

Os direitos de Propriedade Intelectual (marcas, pa-
tentes, desenhos industriais, indicacbes geogréficas, di-
reitos autorais, bem como protecdo a programas de com-
putador, bases de dados, variedades vegetais, circuitos
integrados, etc.) conferem a seus detentores direitos
exclusivos de comercializacdo em um determinado terri-
toério. Nesse sentido, o exportador necessita averiguar
se o0 produto que pretende vender para um pais da Uniédo
Européia nado esta sujeito a restricbes de comercializacéo,
em funcdo de direitos de propriedade intelectual conferi-
dos a terceiros no territério da Unido Européia ou de seus
Estados Membros.

O exportador, por sua vez, podera proteger suas
marcas e outros direitos de propriedade intelectual na

Unido Européia, que é signataria dos principais acordos
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internacionais sobre a matéria e esta, portanto, obriga-
da a conceder aos estrangeiros os mesmos direitos con-
feridos a seus nacionais.

No caso das marcas comerciais, o Regulamento (CE)
40/94, de 20/12/1993, estabelece a marca comunitaria,
de alcance em todo o territério da UE, administrada pelo
Escritério Europeu de Marcas (http://www.european-
patent-office.org) com sede em Munique, Alemanha. Esse
regulamento, porém, ndo derroga a faculdade de os es-
tados membros da UE conferirem, em seus respectivos
territérios, marcas de alcance nacional.

Com o objetivo de aprofundar o processo de con-
solidagdo do processo de integracdo, particularmente no
que diz respeito a livre circulacdo de mercadorias no
mercado comunitario, matérias novas — tais como dese-
nhos industriais e patentes para invencdes tecnolégicas
— tém sido igualmente regulamentadas pela Unido Euro-
péia. Ademais, encontra-se em preparagdo 0 marco
regulatério para o lancamento de uma patente européia.

Informagfes sobre as principais normas comunita-
rias em vigor em matéria de propriedade intelectual, in-
clusive a integra dos textos legais, estdo disponiveis na
pagina da Internet: http://europa.eu.int/eur-lex.

Como Exportar

Unido Européia
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